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Modèles d’innovation sociale identifiés
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ViagéVie

OFFRE : Financer le maintien à domicile par l’achat en viager; 

améliorer le bâti; produire du logement social

TECHNO : Modèle financier, modèle juridique, modèle de 

commercialisation, outil de politique publique

INTÉRÊT :  Essaimer le modèle, enrichir l’offre actuelle

Homr solutions

OFFRE : Financement de logements en location-achat

TECHNO : Marque, modèle financier, modèle juridique, modèle de 

commercialisation

INTÉRÊT :  Explorer des modèles comparables, gagner en

visibilité, trouver des partenaires

Cohabitat trapèze
OFFRE : Coopérative d’habitation à vocation d’engagement des 

habitants et de renforcement des liens sociaux

TECHNO : Modèle financier, modèle juridique et de gouvernance

interne, modèle opérationnel

INTÉRÊT :  Explorer des modèles comparables, essaimer le 

modèle, obtenir des retours d’expérience

Modus aedificandi

OFFRE : Construire du logement collectif, personnalisé et évolutif; 

reconstruire la ville durable sur la ville; 

TECHNO : Marque, algorithme de conception, modèle de 

commercialisation D-A-C, réemploi…

INTÉRÊT :  Essaimer le modèle, gagner en crédibilité, enrichir l’offre
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Soutiens que nous avons reçu
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Joseph El-Khoury
Chargé de projet au pôle IDEOS
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Soutiens que nous avons reçu

“C'est que vous ne voulez pas être une entité qui ne fait que du transfert de 
connaissances académique ou recherche théorique sur l'innovation sociale. En fait 
de ce que je comprends, c'est plutôt de l'autre côté, c'est de dire, c'est du transfert 
de connaissances dans une approche qui va permettre de vraiment transférer des 
modèles de projets concrets, comme par exemple, le Bâtiment 7. »

« Finalement, au bout du compte, vous visez à explorer différents types de modèles 
potentiels qui pourraient répondre positivement à l'enjeu du logement, de 
l'immobilier, de l'accès à l'immobilier, et cetera… et que ça peut être ce que vous 
explorez en ce moment, mais ça peut être aussi d'autres modèles fait que garder 
vos horizons ouverts. »
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Véronique Gaumond-Carignan & Mohamed Diour

Fondateurs, HOMR

STRATÉGIE D’ENGAGEMENT

Soutiens que nous avons reçu

« Je pense qu’il y a quelque chose que vous pourriez apporter à des compagnies de 
banques françaises, aux étudiants des cégeps, à des centres de technologie… de 
transfert de technologie. Et puis dans le fond, c'est des étudiants qui travaillent sur 
des projets de recherche. Puis eux, souvent, ils s'occupent d'aller chercher la 
subvention du gouvernement, puis de travailler avec un entrepreneur »

« Comme disait Mohamed, ce qui serait intéressant pour nous, c’est d’être mis en 
contact avec des centres de recherche… puis de voir s'il y a des partenariats qui 
peuvent être faits avec le Québec. Et puis après, ce serait bien qu'on arrive dans la 
boucle aussi. «
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Christine Charnay-Heitzler
SOLIHA Provence
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Soutiens que nous avons reçu

« on peut clairement travailler avec des publics avec qui on aurait peut-être pas osé 

travailler si on avait dû partir tout seul, donc moi je crois beaucoup à l'intelligence 

collective et je crois beaucoup aux associations de métier. Voilà, chacun dans son 

cœur de métier et on va pas aller s'essayer au métier de l'autre quand on est pas sûr 

de ce qu'on peut mettre en place.


